nitori: basta una grandinata
a modificarli.

Come vanne i consumi di or-
tofrutta?

In linea con il cedimento ge-
nerale dei consumi (¢’ gen~
te che con lo stipendio non
arriva nemmeno alla terza
settimana), aniche i freschi
subiscono una flessione di
vendita rispetto agli anni pre-
cedenti. Ma gioeano anche al-
tri fattori, ad esempio l'in-
cremento dei surgelati.

C’e spazio per aumentare
la fruita nella dieta

Come si risponde a questa
erisi?

Con la convenienza: oggi il
consumatore ha bisogno di
prezzi bassi senza intaccare
la qualita.

Ma i volumi possono aumen-
tare: il mereato della frutta,
ad esempio, non & sature e
potrebbe trovare pili spazio
nella dieta degli italiani. Sul-
la verdura gioca invece di pifs
il livello dei servizi, vedi la
quarta gamma che ha quote
di mercato superiori al 20%
del venduto. Dungue I'inno-
vazione pud aiutare,

Ma i consumatori apprezza-
no davvero l'ortefrutta di ori-
gine italiana?

Lo confermano tutti 1 nostri
studi. Apprezzano l'origine
italiana o comungque regiona-
le, il piti possibile vicino al ter-
ritorio, a cid che conescono.
Fanno attenzione anche ai
calibri?

Ii consumatore non sa cosa
sono i calibri! Vuole una pe-
sca buona, pill o meno gran-
de, salubre, a prezzo conve-
niente. Lo stesso albero pro-
duce frutti pitt 0 meno gran-
di: questo va spiegato al con-
sumatore a vantaggio anche
del produttore.

Quale guota di ortofrutta vie-
ne venduta da Coop Italia?
Rappresentiamo 1l 17-18%
della modermna distribuzione.
Sul fresco una quota mag-
giore, attorno al 20%.

[ ATTUALITA ]

Aumentano i costi della burocrazia. Non per tutti. Sfogo di un gruppo di agricoltori

Caro-servizi, ultimo balzello Pac

al 3 al 5 % del contributo Pac. Talvol-
ta, dicono, anche i1 10%. E il caro-ser-
vizi. Inaugurato con la nuova Pac, oggetto
di malumeori feroci fra i produttori, rimbal-
za sulle piazze nei giorni di mercato. Rim-
balza qui, in redazione.
E resta 1i.
Percheé i produttori sbottano, vanno dalle lo-
ro professionali, dai Caa. Protestano.
Ma alla fine firmano e firmeranno tutti. 5i
pud rinunciare alla domanda di coniributo
Pac? Protestare? Con chi? Fanno audience il
caro-conto corrente, il caro-bolletta, il ca-
ro-tariffe in generale (telefoni, gas, luce):
svenano i consumalori.
Deprimonao il mercato.
E allora st muovono 1 ministri contro il ca-
ro-prezzi.
Ma limare sui bilanci agricoli gi& pericolo-
samente smagriti si pud. Logico, sonc au-
mentati futtl 1 costi, ci splegano per primi i
produttori.
Ma aggiungono: il fatto & che gli aumenti
non sono praticati allo stesso modo da tut-
te le professionali.
Sole da una in mode particolare: & inspie-
gahile, dicono.
Avete chiesto perche? “Mi hanno risposto
che & come negli alberghi: vanno da una a
cinque stelle.
Loro sono un‘organizzazione a cinque stel-
le. E ¢i paga di conseguenza” risponde Mau-
rizio Landi, di Medicina, nel bolognese.
Il produttore che alloggia in sindacati con
gualche stella in meno, paga invece come
1'anno scorso o, al limite, 20-30 euro in pill.
Non il doppio ol triplo.
Poi finisce che gli agricoltori si parlano (I'ap-
partenenza a un’organizzazione & sempre
meno un fatto ideolegico), si confrontanc e

scoprono altre differenze: “Ricorda le lette-
re di Agea che assegnavano i titoli?". Per-
che? “Per passare dalla nostra organizza-
zione e verificare che tutto fosse in ordine
abbiamo speso 40-50 euro™. E tanto? “Io non
ho spesgo nulla” replica Nicold Maltese, di
un’altra organtzzazione.
Da uno sfogo all'altro, i loro perché non han-
no tregua.
Ad esempio: "Tre fatture diverse, emesse lo
stesso giorno, dalla stessa impiegata, tutte
inerenti lo stesso servizio: per quale ragio-
ne?” shotta Landi.
E ancora: “Chi ha trasferito i titoli fra ter-
reni diversi shorserd ancora di pit.”, E ¢i so-
no, eventualmente, altre pratiche: ogni azien-
da fa storia a sé.
Domanda successiva... lasclamo perdere. Vo-
lano troppe carte.
Lequazicne & semplice: pitt burocrazia, pint
costi.
Non & un gran successo per la nuova Politi-
ca agricola comunitaria.
Ma per gli agricoltori, questi agricoltori, ma-
gari soltanto per loro, ingoiato il primo an-
no di nuova Pac con gli allegati burocratici
ed economici, il punto & in realtd un altro.
E si chiama dignita.
Dicono Franco Ligabue e Agostino Sgarzi:
“Nell'incontro convocato a dicembre ci han-
no annunciato un contribute nuove, guello
per il carburante. Per 1la Pac, hanno deito,
tutto invariato.
Ma in questi giorni, senza preavviso, & arri-
vata quella lettera, I'invito in ufficio per fir-
mare e saldare le competenze relative alla
domanda Pac e l'indicazione delle cifre: que-
sta & anche mancanza di rispetto. Non cre-
de?”.

EmB.T.

Chi vi fa pitt concorrenza: le
altre catene distributive o il
dettaglio?

Senz'altro i mercatini riona-
li e i negozi specializzati in
ortofrutta. Strutture molto
aggressive sui prezzi, spe-
cialmente sulla mercenlogia
stagionale,

Dungue non & corretto dire
che la gdo fa i prezzi?

B sbagliato. Queste struttu-
re sono punti di riferimento
per i prezzi, ad esempio con
il passa parola.

Liortofrutta italiana ¢ anche

sinenimo di qualita e salo-
brita?

1l consumatore e attribuisce
una maggiore freschezza ri-
spetto a quella proveniente
dall’esterc ed & abbastanza

ovwvio. E irmmagina che sia an-
che pili sicura.

E quella che arriva dall’este-
ro ¢ controllata?

Quella europea & sicuramen-
te allineata e abbondante-
mente controllata.

E la qualiti com’e? Quella
spagnola, ad esempio?
Simile. II problema & che co-
sta meno, |
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